
Beschreiben Sie Ihre Geschäftsidee. Prüfen Sie,
ob es ein Alleinstellungsmerkmal gibt.
Definieren Sie Ihre Zielgruppe.

Erstellen Sie Ihren Businessplan und lassen Sie
diesen durch eine fachkundige Stelle
unterschreiben. Nutzen Sie dafür unsere
Beratungsangebote vor Ort.

Analysieren Sie, ob und in welchem Umfang es
eine Nachfrage gibt und welche Mitbewerber
am Markt existieren.

Der Businessplan weist das erforderliche
Startkapital aus - welche Förderprogramme
(Zuschüsse und Darlehen) können Sie
beantragen?

Schritt 1

Schritt 3

Schritt 2

Schritt 4

Idee & Zielgruppe 

Businessplan 

Markt- & Wettbewerbsanalyse

Förderungen und Kredite

Wo müssen Sie Ihr Unternehmen anmelden und
welche Voraussetzungen sind zu erfüllen?

Für das betriebliche Risiko gibt es spezielle
Versicherungen.  Außerdem müssen Sie Ihre
private Kranken- und Altersvorsorge regeln.

Schritt 5 Schritt 6

Rechtliches Versicherung & Vorsorge

Nutzen Sie Werbung um die Bekanntheit zu
steigern. Bauen Sie sich ein Netzwerk auf und
bilden Sie Ihren Kundenstamm.

Der Start ist Ihnen gelungen! Passen Sie Ihre
Prozesse an, optimieren Sie Ihre Angebote und
nutzen Sie auch nach dem Start geeignete
Informations- & Beratungsangebote. 

Schritt 7 Schritt 8

Marketing & Kundengewinnung Entwicklung

8 Schritte zur

Existenzgründung


